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Список требований для субъектов малого, среднего и крупного предпринимательства.
	Перечень запрашиваемых данных.
	Ваш ответ.

	1. Расскажите о своей компании. 
	Краткая история предприятия, в ходе которой перечислите свои достижения в отрасли , укажите (если имеются) благодарственные письма.. В дополнении приложите ссылку на Ваш сайт.

	2. Описание продукции для экспорта.
	Опишите, в какой области используется Ваш продукт, дайте информацию о продажах, в процентном соотношении  Топовых позиций, для определения ассортимента вывода на экспорт. 

	3.  Приложите 12 фотографий Топовых позиций на 1 экспортируемую страну, форматом 1 к 1, не менее 500х500 и не более 2500х2500 pixel, в формате jpg.
	Рекламный материал должен быть в одной стилистике, с указанными параметрами. Приложением к данному требованию, должен быть файл с указанием цены на данные позиции. А так же, при наличии, укажите уникальность продукции и основные преимущества перед аналогами. 

	4. Прайс лист на условиях FCA или FOB в евро и долларах.
	Прикрепить к письму. Информацию по данному пункту, будет запрашивать потенциальный контрагент, с целью выявлению транспортных расходов на территории РФ.

	5. Стратегическое преимущество перед зарубежными конкурентами.
	Сроки изготовления продукции, время доставки товара, с момента оплаты — счета , спецификации. Максимальный объем выпускаемой продукции в месяц/неделю, возможность исполнение индивидуального заказа (реализация с реквизитами поставщика). Возможность исполнения заявки по чертежам, параметрам и дизайну клиента и т. д..


Идентификация портрета целевой аудитории. (Заполнять собственнику или руководителю отдела продаж). 
	Запрос стартовых параметров для самообучающегося модуля.
	Ваш ответ. 

	1. Укажите страну/страны для поиска потенциального покупателя. 
	(Определяется путем наличия конкурентоспособности в той или иной стране) 

	2. К какой категории/категориям товаров относится Ваша продукция.  
	(Не более 2-ух категорий) Пример: товары для дома, мебель, строительные материалы, строительство (ПГС), сельское хозяйство, медицина, сад и огород, инструмент, товары массового потребления, бытовая химия, средство личной гигиены, стеклотара, алкогольные напитки, продукты питания, косметика, оборудование для промышленности и т. д. ….

	3. Укажите уточняющие параметры для выбранной Вами категории. 
	(Минимум 10 значений по одной категории товаров.) Обращаем внимание, уточняющие параметры должны соответствовать Вашему ассортименту!!!  Пример: товары для дома➙посуда➙стакан➙бокал, мебель➙шкаф➙тумбочка➙стол➙комод,стройматериалы➙пиломатериалы➙доска➙брус➙блок-хаус, строительство➙коттедж➙каркас➙таун хаус➙сруб➙кровля➙фасад, сельское хозяйство-рис-пшено-овощи-картофель и т. д. ….

	4. Укажите должности ЛПР в компаниях потенциальных покупателей, для которых будет адресовано Ваше коммерческое предложение. 
	(Минимум 4 значения) Пример: ген. директор, нач.отдела снабжения, коммерческий директор, категорийный менеджер, инженер-конструктор и т.д…).

	5. Укажите направление деятельности потенциального покупателя. 
	(Минимум 2 значения) Пример: оптовая торговля, розничная торговля, дистрибуция, дилерство, ритейл, фабрика, завод, строительная компания, ребрендинг, услуги и т. д... 

	6. Укажите название профильных выставок связанных с вашей деятельностью, в выбранных странах. Ресурс www.expomap.ru.
	(Минимум 2 значения, на одну страну)

	7. Предоставьте информацию о регионах выбранной Вами страны, в которой находятся наибольшее количество потенциальных покупателей. 
	(Предоставить при наличии) Пример: В г.Гусь-Хрустальный наибольшее количество производителей в стекольной промышленности. Регион Лангедок-Руссийон в Франции содержит 38% общей площади французских виноградников .

	8. Указать 1 - 2 коммерческие новости, связанные с Вашей отраслью. 
	(Предоставить при наличии) Пример: В странах ЕС  принята пятилетняя программа отказа от пластика, данная новость стимулирует спрос на стеклотару и замену пластиковой одноразовой посуды на деревянную. Так же новость об ограничении импорта Китайских товаров в США, увеличивает спрос продукции попавшей под ограничения.

	9. Оцените свое понимание (восприятие) к данному списку требований по шкале от 0 — 10 баллов.  
	(Оставьте свой комментарий)


Исполнитель                                                                  Заказчик
